
Optimiser votre stratégie avec une analyse
efficace des données commerciales.

REF : BT2747

Prérequis
Connaissances de base en
mathématiques et en statistiques.
Expérience dans le secteur commercial
est un atout.

Durée 21h

Profil Animateur
Ancien cadre dirigeant avec une
expertise en analyse de données et une
solide formation en mathématiques et
statistiques, ayant une expérience en
gestion commerciale.

Accessibilité

Au cours de l'entretien préalable à la formation, nous
aborderons la question de l'accessibilité pour les
personnes en situation de handicap. Nous nous
engageons à faire tout notre possible pour adapter les
modalités de la formation en fonction des besoins
spécifiques de chaque stagiaire, que ce soit en termes
de lieu, de durée, de déroulement ou de supports
pédagogiques. Nous sommes déterminés à garantir
une expérience de formation inclusive et accessible
pour tous.

Public visé

Les cadres, responsables
marketing et commerciaux
souhaitant améliorer leur
capacité à analyser les données
commerciales.

Objectifs de la formation

Cette formation a pour but de
fournir aux participants les
compétences nécessaires pour
collecter, analyser et interpréter
les données commerciales afin
de prendre les meilleures
décisions stratégiques pour leur
entreprise.

Programme

• Introduction aux concepts clés en analyse de données commerciales

• Collection et traitement de données commerciales

• Techniques d'analyse de données (analyses de tendances, de segments, de
régression, etc.)

• Visualisation de données : graphiques, tableaux de bord

• Interprétation des résultats et prise de décision stratégique

• Mise en pratique : étude de cas et exercices pratiques
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