
Développement de la stratégie commerciale
pour une entreprise rentable

REF : AC1338

Prérequis
Connaissances de base en marketing et
en ventes.

Durée 14h

Profil Animateur
Diplômé d'une grande école de
commerce avec une expérience de
direction d'entreprise, une expertise en
stratégie commerciale et une expérience
en formation.

Accessibilité

Au cours de l'entretien préalable à la formation, nous
aborderons la question de l'accessibilité pour les
personnes en situation de handicap. Nous nous
engageons à faire tout notre possible pour adapter les
modalités de la formation en fonction des besoins
spécifiques de chaque stagiaire, que ce soit en termes
de lieu, de durée, de déroulement ou de supports
pédagogiques. Nous sommes déterminés à garantir
une expérience de formation inclusive et accessible
pour tous.

Public visé

Les professionnels des ventes et
du marketing, les responsables
de département et les
entrepreneurs.

Objectifs de la formation

Cette formation a pour but de
fournir aux participants les outils
nécessaires pour élaborer et
mettre en œuvre une stratégie
commerciale efficace pour leur
entreprise. Les participants
apprendront comment évaluer le
marché, identifier les
opportunités d'affaires, élaborer
une stratégie de prix, de produit,
de place et de promotion, et
finalement comment mesurer les
résultats.

Programme

• Évaluation du marché et des opportunités

• Élaboration d'une stratégie de prix

• Élaboration d'une stratégie de produit

• Élaboration d'une stratégie de place (distribution)

• Élaboration d'une stratégie de promotion

• Mesure des résultats de la stratégie

• Élaboration d'un plan d'action pour la mise en œuvre de la stratégie
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