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Prérequis
Connaissances fondamentales en
gestion d'entreprise et expérience
professionnelle dans le domaine de la
gestion ou de l'entrepreneuriat.

Durée 21h

Profil Animateur
Formateur expérimenté et expert dans le
domaine de la cession d'entreprise, le
formateur est salarié de la société
Windcliff, une société spécialisée dans
les fusions, acquisitions et cessions
d'entreprise. Il possède une solide
expertise en finance et en gestion
d'entreprise, maîtrise les méthodes
d'évaluation financière, ainsi que les
aspects juridiques et fiscaux liés à la
cession.

Accessibilité

Au cours de l'entretien préalable à la formation, nous
aborderons la question de l'accessibilité pour les
personnes en situation de handicap. Nous nous
engageons à faire tout notre possible pour adapter les
modalités de la formation en fonction des besoins
spécifiques de chaque stagiaire, que ce soit en termes
de lieu, de durée, de déroulement ou de supports
pédagogiques. Nous sommes déterminés à garantir
une expérience de formation inclusive et accessible
pour tous.

Public visé

Cette formation s'adresse aux
entrepreneurs, dirigeants et
professionnels de la finance, du
conseil en entreprise et de la
gestion patrimoniale souhaitant
évaluer et organiser la cession de
leur entreprise, et approfondir
leur expertise dans ce domaine.

Objectifs de la formation

Cette formation a pour objectif de
fournir aux participants les
compétences nécessaires pour
évaluer de manière précise la
valeur de leur entreprise,
comprendre les différentes
options de cession disponibles,
et organiser efficacement le
processus de cession dans le but
d'optimiser les résultats.

Programme

Introduction à la cession d'entreprise

• Définition des concepts clés
• Les différentes motivations de cession

Évaluation de l'entreprise

• Méthodes d'évaluation financière
• Analyse des actifs, passifs et flux de trésorerie
• Facteurs clés affectant la valeur de l'entreprise

Options de cession

• Vente interne vs vente externe
• Cession totale vs cession partielle
• Fusion et acquisition comme alternative à la cession

Préparation à la cession

• Diagnostic préalable à la cession
• Mise en valeur de l'entreprise
• Identification des acquéreurs potentiels

Processus de cession

• Négociation et structure de la transaction
• Due diligence : aspects juridiques, financiers et opérationnels
• Rédaction des accords de cession

Aspects fiscaux et juridiques

• Optimisation fiscale de la cession
• Conséquences juridiques et fiscales de la cession

Accompagnement post-cession
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• Transition de propriété et gestion du changement
• Planification de la succession

Version 5 (11/05/2023) Page 2/3



Maîtriser la Cession d'Entreprise : Évaluation et
Organisation

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Version 5 (11/05/2023) Page 3/3

http://www.tcpdf.org

